AUTORYZOWANY DYSTRYBUTOR PRODUKTOW
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Matopolskie Centrum Sprzedazy

MOTOR OIL

Oferujemy w sprzedaiy

hurtowej i detalicznej:

- oleje dla motoryzacji
PLATINUM

- oleje i smary dla motoryzacji
i przemystu ORLEN OIL

- plyny eksploatacyjne

- kosmetyki Platinum IMPACT

- akcesoria samochodowe

DZIAL. SPRZEDAZY

tel. (014) 644 01 60, 61, 62
fax (014) 644 01 64
sprzedaz@petro-oil-mcs.pl

DZIAL MARKETINGU

tel. (014) 644 01 44, 46
fax (014) 644 01 43
marketing@petro-oil-mcs.pl

BIURA HANDLOWE

BH Rzeszow

ul. Ujejskiego 3~

35-959 Rzeszow

tel. (017) 860 00 55

fax (017) 863 21 97
bh.rzeszow@petro-oil-mcs.pl

BH Krakow

ul. Pik. St. Dabka 2

30-832 Krakéw

tel. (012) 653 43 35

tel. (012) 290 00 52

fax (012) 290 00 51
bh.krakow@petro-oil-mcs.pl

BH Nowy Sacz
kom. 0605 592 574
bh.nowysacz@petro-oil-mcs.pl

BH Kielce
kom. 0609 292 942
bh.kielce@petro-oil-mcs.pl

Posiadamy Zintegrowany
System Zarzadzania
Jakoscig i Srodowiskiem
wg norm:

PN-EN 1SO 9001:2001
PN-EN I1SO 14001:2005

'
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PETRO-OIL Malopolskie Centrum Sprzedazy Sp. z o.0. zajmuje sie dystrybucja
srodkdéw smarnych, plynoéw eksploatacyjnych, kosmetykéw i akcesoribw samochodowych
w zakresie sprzedazy hurtowej i detalicznej. JesteSmy jednym z dziesieciu Regionalnych Centrow

Sprzedazy tworzacych strukture dystrybucji produktéw smarnych firmy ORLEN OIL.

Che¢ sukcesywnego zwiekszania udzialu Spolki w rynku sprzedazy $rodkéw smarnych
sklonila nas do poszukiwania skutecznego narzedzia kontroli i zarzadzania rozproszona siecia
handlowa. Po zweryfikowaniu potrzeb przedsigbiorstwa oraz ofert i kompetencji funkcjonujacych
na rynku firm IT, jako wiodacego dostawce produktow i ushug informatycznych wybralismy firme
MERINOSOFT Sp. z0.0. z siedzibg w Bialymstoku. Pracownicy dokonujacy wdrozenia
i biezacych aktualizacji charakteryzuja sie odpowiedzialnoécia, wiedza merytoryczna i duzym
zaangazowaniem w swoja prace. Szkolenia pracownikéw przeprowadzono bardzo profesjonalnie,
a przez caly okres dotychczasowej wspolpracy mozemy polegaé na ich wieloletnich praktykach,

wiedzy i kompetencji.

Nastepstwem wdrozenia systemu SALES FORCE jest:

v

zwigkszenie efektywno$ci pracy przedstawicieli handlowych oraz wzrost realizowanej
przez nich wartosci sprzedazy;

» usprawnienie
dokumentow;

obiegu informacji; zredukowanie wiele posrednich papierowych

» skrocenie czasu obshugi zamowien oraz usprawnienie windykacji wierzycieli;

» dostep do analiz i raportéw z efektoéw pracy przedstawicieli handlowych.

Zaimplementowany mobilny system wspomagania sprzedazy ,Sales Force” funkcjonuje

w modelu administrowania

soutsourcingu”. Odcigzylo to nasza firme z obowigzku
rozwigzaniem, a takze wyeliminowalo wysoki koszt inwestycji zwiazany z zakupem serwerdow,
licencji, urzadzen telekomunikacyjnych, a takze urzadzen mobilnych. Sluzby serwisowe firmy
MERINOSOFT gwarantuja dzialanie systemu w trybie 24 godziny na dobe, 7 dni w tygodniu i 365

dni w roku oraz zapewniaja obsluge wszelkich elementow sktadowych systemu.

Pragniemy zarekomendowa¢ firme Merinosoft Sp. z o. 0. jako doSwiadczonego partnera
w branzy IT, natomiast system ,Sales Force” jako skuteczne narzedzie wspomagajace prace
przedstawicieli handlowych, bez ktérego w chwili obecnej trudno nam wyobrazi¢ funkcjonowanie

sieci dystrybucyjnej.

PETRO-OIL Matopolskie Centrum Sprzedazy Sp. z 0.0.
e-mail: sekretariat@petro-oil-mcs.pl, www.petro-oil-mcs.pl
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